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 三三株式会社が勉強会“世界の達人道場”を開催 

～第 1回：IBM の現役スーパー営業から「営業の極意」を学ぶ～ 

 
三三株式会社（本社：東京都千代田区、代表取締役社長 寺田親弘、以下三三）は、2011 年 7 月 5

日に勉強会を開催いたしましたのでお知らせいたします。 

 

 世界の達人道場とは                                                               

“働き方に革新を起こす”を理念に掲げる三三株式会社では、

社員のクリエイティビティを高めることを目的に社外から講師を招

き様々な気付きの機会を提供しています。これまで日本ブラインド

サッカー協会によるワークショップ等ユニークな勉強会を行ってき

ましたが、事業のグローバル展開を機にこの取り組みを社外にも

提供し、より大きく広げていく目的で “世界の達人道場”と命名。

社外からの受講者も参加した勉強会を開催しました。 

 今回の講演について                                                               

今回は【IBM の現役スーパー営業から「営業の極意」を学ぶ】と題し、日本 IBM の正木大輔氏

(http://twitter.com/#!/daisuke_masaki） を講師にお招きしました。正木氏はパートナー＆広域事業の

インダストリービジネスディベロップメントマネージャーとして数々のビジネスを手掛け、第一線で活躍し

続けている日本 IBM でもトップクラスの営業マンです。講演では SE を志しながらも新卒で営業マンとし

て配属された正木氏がいかにしてスーパー

営業と呼ばれるまでになったか、その歩みと

ノウハウを披露。グローバルカンパニーで働

くビジネスマンとしての心意気に社内外から

集まった参加者は多いに刺激を受け、引き

続き行われた懇親会でも交流を深めました。   

今後も三三では社員の視野を広げるため、

また社外の方との交流の場として“世界の達

人道場”を続けていきます。 

 

 参加者の感想                                                             

・氏を育てた企業の組織力に驚き。中でもできる営業マンの違いは、やり切っているかだと痛感。 

・自社の上司が言っていた「当たり前の精度を上げ、継続する」事の大切さと難しさを再認識できた。 

 

三三では今後も新しい働き方を探求し続けることを通じ、日本の未来づくりに貢献してまいります。 

ブラインドサッカーのワークショップ 

http://twitter.com/#!/daisuke_masaki


 参考資料                                                         

三三株式会社 （http://www.33i.co.jp/ae/rd.php?aid=a4e24d71a917dc） 

三三株式会社は、「名刺管理から企業の収益を最大化する」をコンセプトに、Link Knowledge（リンク 

ナレッジ）というクラウドソリューションを提供しています。名刺を基点に社内の情報共有を促進し、営業

強化・顧客管理・マーケティングに活用いただくことで企業の収益最大化に貢献します。上場企業から

ベンチャーまで約 500 社に導入いただいており、「人事異動情報の通知」機能に関して特許を取得して

おります。 

 世界でも類のないこのビジネスモデルで、名刺を軸にした情報共有という「ソーシャル＋エンタープラ

イズ」の可能性に挑戦し、新たな価値と市場創造を目指します。 

 

 三三・リンクナレッジの主なメディア掲載・受賞履歴                                                

 

■2009/3/13：新進気鋭の企業が集う「Tech Venture 2009」で審査員特別賞と準グランプリをダブル受

賞 

■2009/8/25：マイクロソフト主催の"Microsoft Innovation Award 2009"にて優秀賞を受賞 

■2009/10/30：IPA 主催の「ソフトウェア・プロダクト・オブ・ザ・イヤー2009」を受賞 

■2010/4/22：雑誌『PRESIDENT』 2010年5月17日号にて三井物産様でのリンクナレッジ活用事例が

紹介されました。 ( http://www.33i.co.jp/news/media.html#100426) 

 

＊単なる名刺管理だけではなく、SFA・CRM としての活用方法に評価をいただいています。 

SFA としての活用方法のご紹介：http://www.33i.co.jp/linkknowledge/sfa/ 

CRM としての活用方法をご紹介：http://www.33i.co.jp/linkknowledge/crm/ 

  

各種媒体で最新情報を発信しています。 

□facebook ： http://www.33i.co.jp/ae/rd.php?aid=a4e24d78b2618b 

□twitter ： http://www.33i.co.jp/ae/rd.php?aid=a4e24d8863cdb4 

□神山ブログ：http://www.33i.co.jp/ae/rd.php?aid=a4e24d8eef2a04 

(徳島県神山にあるサテライトオフィスの様子をお伝えしています) 

 

本件に関するお問い合わせ先                                           

 

三三株式会社 http://www.33i.co.jp/ae/rd.php?aid=a4e24d71a917dc   

住所： 〒102-0074 東京都千代田区九段南 4-7-15 JPR 市ヶ谷ビル 6F 

広報室（担当：磯山） 

TEL： 0800-100-9933 (不通の場合 03-6821-0033) メール：pr-div@33i.co.jp 

Twitter ：@linkknowledge  

facebook：www.facebook.com/LinkKnowledge  

facebook：www.facebook.com/SansanInc 
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