
■開催日時：2018年4月24日（火）14：00～17：00（受付は13：30から）
■会場：東京都港区東新橋1-1-2 アソルティ東新橋 10F　Basis Point汐留店
■会場TEL：03-6280-6286
■主催：グローバル・インディックス株式会社　Ascent Business Consulting 株式会社　株式会社PersonalMarketing
■参加費用：ドリームニュースご利用中の企業様価格3,000円（税込）
            一般価格6,000円（税込）
            ※ドリームニュースご利用停止中の企業様、非会員の企業様は一般価格でのご案内となります。
■定員：50名（＊先着順とさせて頂きます）
■申込方法：こちらのお申し込みURL内「チケットを申し込む」よりお申し込みください。⇒http://kiwame20180424.peatix.com

現在ドリームニュースご利用中のお客様は、割引価格3,000円でのご案内です。
貴社名、ご担当者様名、ご連絡先TELをご記入の上、下記メールアドレスに割引コード発行依頼をしてください。
割引コードを発行させていただきます。お申し込みURL内、お支払い画面に割引コードを入力してお手続きお願い致します。

■メール宛先：seminar@dreamnews.jp
■備考：同業者様のお申し込みはご遠慮願います。
       お申し込みいただいた後、弊社からのご予約確定メールをもちましてご予約の完了とさせていただきます。
       参加キャンセルによるご返金は、お席確保の観点から承っておりません。ご了承のほどお願いします。

受付開始
主催者挨拶
第1部 　 講義＆グループワーク

『Google担当者から聞いた！SEO 検索エンジンで上位表示する不変の原理原則』
『０円でテレビ出演したい人へ！PR会社が教えてくれない。絶対に知るべきこと。』

講師：小磯卓也氏
・検索エンジンの本質と上位表示するために考えること
・SEO対策として最も重要なこととは？
・私が0円でテレビに出演し続けることができる理由と具体的手法

休憩
第2部 講義＆グループワーク

『意外と知らない！良い口コミを増やし、悪い口コミを減らす原理原則』
講師：小磯卓也氏

・良い口コミを増やすには？
・良い口コミを増やし、悪い口コミを減らした具体的事例

第3部 名刺交換会
講師への個別質問や参加者同士の交流の場としてご利用下さい。

終了

〒107-0061
東京都港区北青山1-4-5 3F
グローバルインデックス株式会社
TEL：03-6459-2851 FAX：03-6459-2853
担当：高柴
MAIL：seminar@dreamnews.jp

14:00

ドリームニュース『プレスリリースの究め』セミナー第25回

ドリームニュース『プレスリリースの究め』セミナー
マーケティング理論からシンプルに紐解く【検索エンジン対策・テレビPR・クチコミ戦略】

講師：Personal Marketing代表　小磯卓也氏

プログラム
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25回目を迎えるドリームニュースセミナーは、Personal Marketing代表 小磯卓也氏を講師に迎えマーケティング理論から検索エンジン対策とテレビPRと
クチコミ戦略をシンプルに紐解きます。「ブランド売～るな～らブランディア♪」のCMでおなじみのブランド品の宅配買取 「Brandear」の創業メンバーで
あり現在顧問でもある小磯氏は、全国各地の企業・学校で講演会や、六本木アカデミーヒルズ・マーケティングブレークスルー大学にて講師も務めるマー
ケティングのスペシャリストです。 
 
 
今回の講義内容は、大きく３つお話し頂きます。 
 １つ目は、不動の人気コンテンツ「検索エンジン対策」です。Googleの担当者から聞いた！一生涯使える！不変の原理原則のSEO対策をマーケティング理
論から検索エンジン対策の本質をお伝えしたあと、理論に基づいた各企業のSEO対策事例を複数ご紹介させて頂きます。 
２つ目は、テレビPRです。小磯氏が実際に「めざましテレビ」や「バイキング」など数々の著名な番組に出演された実績があり、今もなお様々なテレビ番
組に出演し続けています。なぜテレビに出続けることができるのかを知りたくないですか？？講義では、小磯氏が実際にテレビに出演するために行ったPR
手法を事例を交えてお話して頂きます。 
３つ目は、クチコミ戦略についてお話いただきます。悪いクチコミを書かれるのは誰でもいやですよね。誰でも良いクチコミを増やしたいものです。これ
もマーケティング理論から紐解くことで、非常にシンプルな考えに行きつきます。大手企業が行っている。良い口コミを増やし、悪い口コミを減らすクチ
コミ戦略とは！？ 
 
知識のみならず実績や実体験をベースにした講義はとても分かりやすく、約2時間という時間があっという間に過ぎること間違いなし！ 
必ずや「あっそういう手があったのか！」という気付きを与えてくれることでしょう。 
 
セミナー後は同じ悩みを持った、マーケティング・広報ご担当者様の情報交換の場として是非ご利用下さい。 

■小磯卓也氏プロフィール 

栃木県出身。大学卒業後、総合通販「ネットプライス」に入社。 自社・提携サイトのECサイトを20社以上のマーケティング・コ

ンサルティングの経験を経て、 2008年子会社「デファクトスタンダード」にてブランド品の宅配買取 「Brandear」の創業メン

バーとしてマーケティング全般（テレビ、新聞、ラジオ、インターネット）に携わり現在顧問。2015年、マーケティング支援会

社「PersonalMarketing」を設立し、六本木アカデミーヒルズ、マーケティングブレークスルー大学、企業、学生、経営者などに、

マーケティングの情報・知識・智慧を提供し続けています。その他にも、2016年、世界をより良くするために「一般社団法人七

夕協会」日本の伝統・精神を支援するために「Japanese Traditon」の2社も設立。将来の夢は哲学者。 


