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名刺管理クラウドサービス「Link Knowledge（リンクナレッジ）」を提供する三三株式会社（本社：東京都

千代田区、代表取締役社長 寺田親弘、以下三三）は、ターゲティングメディアカンパニーの株式会社ベ

ーシック(本社：東京都千代田区、代表取締役社長 秋山勝)での活用事例を自社WEBサイトにて公開い

たしました。 

 

【概要】 

受注につながる「名刺からメール一括配信」  

名刺を活用して見込み客に対してメールの一括配信を行ない、受注を引き出した事例です。 

 

一括メールの返信率を高めるリンクナレッジの仕組みをどのように活用して受注につなげたのか、そ

の具体的な方法やメールの内容についてご紹介しています。 

 

詳細は弊社のサイトをご参照ください。 

http ://www.33 i .co . j p/ae/rd .php?a id=a4c4d1ec5e4408  

 

 

なお、株式会社ベーシックをはじめとして多くの活用事例を弊社サイトにて紹介しております。 

ぜひご参照ください。 

 

■導入事例のご紹介 

http ://www.33 i .co . j p/ae/rd .php?a id=a4c4d1ec5e4408  

 

■事例集パンフレットのダウンロード 

http ://www.33 i .co . j p/ae/rd .php?a id=a4c4d1 f0981036

2010 年 7月 27 日 

  三三株式会社 

株式会社ベーシックが名刺から受注を引き出す仕組みを構築 
～名刺管理クラウドサービス“Link Knowledge（リンクナレッジ）”を活用～  
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【Link Knowledge(リンクナレッジ)】 

名刺管理から売上機会の最大化とコストの最小化を実現する、営業管理/SFA、顧客管理/CRM

のクラウドサービス。組織での人脈共有、顧客とのコンタクト情報の容易な記録・共有を基本に、収

益の増加につながるソリューションを提供する。サービス開始から 3年弱で約 400 社が導入。ベンチ

ャー企業から一部上場企業まで業種を問わず多様な企業が導入するサービス。 

Link Knowledge サイト http ://www.33 i .co . jp/ae/rd .php?a id=a4c4d1 f3141e3d  

 

【サービス提供会社】 

三三株式会社 http ://www.33 i . co . j p/ae/rd .php?a id=a4c4d1 f582c84a  

住所： 〒102-0081 東京都千代田区四番町 4番地 日本染色会館 4階 

Twitter アカウント http ://www.33 i .co . j p/ae/ rd .php?a id=a4c4d1 f7 f4355c  

＜お問合せ先＞ 

TEL：03-6821-0033 メール：inquiry@33i.co.jp 担当：日比谷 
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