
[第１部] 最新モバイルツールで情報分析＆共感力ＵＰ！

IT投資で販売チャンスを！ トップメーカの情報テクニック [ 第１弾 ]

会場 ： スター研修センター目黒 102号室 （目黒駅西口 徒歩２分）　　　　　　　　　
対象 ： ファッションメーカの販売管理・マーケティングの責任者の方、
　　　複数店舗を管理したい中小メーカのオーナー様
　
　　

リーバイ・ストラウス ジャパン株式会社 様の事例に学ぶ

主催：ロジザード株式会社　東京都港区芝公園3-6-23光輪会館5F 担当吉田　03-3432-2571　info@logizard.co.jp

 

残念ながら現時点の情報センスはアパレル企業よりお客様の方が上の現実。
在庫管理情報から何を引き出すかで決まる！ 顧客の先を行く販売戦略

１５：３５～１６：００

■ ロジザード株式会社　代表取締役社長　金澤 茂則（かなざわ しげのり）
1967年生まれ １９９０年株式会社ポイント入社。店舗の現場で販売に従事。その後、企画・総務業務を経てアウトレット業態を運営し、
消化管理・在庫管理業務に精通する。現在物流在庫管理ASP「ロジザード・プラス」で多くのアパレル企業の在庫・物流管理をＩＴ支援。
[最近のお気に入り] 立ち飲みで熱燗を飲みながら中国販売について考える事 

セミナースケジュール

東京都目黒区下目黒１丁目１番３号 
TEL：03-5759-5733 

スター研修センター 目黒

JR山手線・都営三田線・東急目黒線・東京メトロ南北線　
『目黒駅』西口　徒歩2分

アクセス

ロジザードＨＰのイベント申込フォームからお申し込み下さい。

受付は先着45名まで。締切3月14日(月)。詳しくは下記吉田まで。
http://www.logizard.co.jp/info/index.html

1５:00　受付開始
1５:30　セミナー開始挨拶
1５:３５～1６:０0　01-01(金澤講師)
1６:０５～1６:４5　01-02(藤本講師)　
1６:５0～1７:２0　02-01( 林講師 )　
1７:２５～1７:５５　0３-0１(本多講師)
1７:５5～1８:00　隣室へ移動　　
1８:00～1８:５０　懇親会
18:50　　　　  閉会挨拶・19時終了予定

緊急テーマ

先着４５名様　　

無料

店頭情報を販売チャンスに変える

０１－０１

お申し込み

「感性プラス数字」で売る！？ アパレルトップメーカの哲学 

０１－０２リアルな店頭情報とマーケティング戦略の連携
ケータイが起こした店舗と本部の意識改革。情報効率で販売現場が変わる！
システム担当者驚愕 ！ クラウドで低コストに実現する店頭情報からの販売戦略。
■ リーバイ・ストラウス ジャパン 株式会社　情報システム統括部　部長　藤本 幸城（ふじもと ゆきひろ）

■ リーバイ・ストラウス ジャパン 株式会社　情報システム統括部　部長　藤本 幸城（ふじもと ゆきひろ）氏

[ 2月２４日から日程変更致しました ]

■ ケータイ店舗管理ASP「ＰＯＳぴた」システム概要解説/デモンストレーション
ロジザード株式会社　営業企画部　部長　里見憲二

アパレル、小売のシステム部門を経て、2000年、リーバイスの情報システム部に転職。近年部門長として、リーバイ・ストラウス・ジャパンの
システムをグローバル・チームや日本のベンダーと協働し、支援・運用を行う。
[最近のお気に入り] お気に入りではありませんが、日本発のシステム・ソリューションをグローバルに展開できないか、模索中。

[第3部] 正確＆スピーディーな情報連携「戦略物流」で顧客満足度ＵＰ！

ファッション業界のための クラウドソリューション セミナー

２０１１年３月１７日（木）１５：３０～

[第2部] 顧客との情報共有でコミュニケーション力ＵＰ！

ピンポイントに顧客の「欲しい」をかきたてるＣＲＭ&ケータイ・スマートフォンの「伝える力」
従来の一方通行な訴求とは違う、お客様とのコミュニケーション・ツールの事例のご紹介
■ 株式会社トレヴォーチ　代表取締役　林　壮（はやし たけし)
1959年大阪生まれ　1983年（株）ワールド入社。 営業・ブランドMD・生産・を経て、2001年より情報企画部にて（株）ワールドの
SPA基幹システム・CRM・WEB・ECの部門責任者として開発・運用を支援。2010年よりトレヴォーチにて、CRMの自社ASPサービスを開始。
[最近のお気に入り] i-padで見るStarWalk（GPS連動の星座）

０２－０１「お客様参加型のプロモーション」が今年のキーワード 

消費者や市場のニーズをいち早く取り入れて、新たな製品開発に反映させる「ディマンドチェーン」
利益率の高いディマンドチェーンに強い企業が生き残る！
■ 株式会社清長　経営ソリューション部　部長　本多 正史（ほんだ まさし） { ロジスティクス経営士 ]
ヤマト運輸の物流戦略支店にて、物流プランナーとして100社を超える顧客への3PL提案・システム構築など幅広く物流業務に携わり、
業務プロセス改善や物流戦略構築などに従事。現在清長にて経営と現場の2つの領域から全体最適支援を行っている。最年少ロジスティクス経営士
[最近のお気に入り] メンズレギンス???

０３－０１店頭情報×在庫情報＝マーケットイン物流戦略！

１6:05～１６：45

１6:50～１7：20

１7:25～１7：55


