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──────────────────────────────────────────── 

営業マン・営業レディーの営業力をアップさせる 

新サイト『営業会議』をオープン 

──────────────────────────────────────────── 

 

一般社団法人日本代理店マーケティング協会（所在地：東京都渋谷区、理事長：佐藤康人）は、営業

マン・営業レディー向けの新サイト『営業会議』（http://eigyokaigi.jp/）を開設しました。 

 

新サイト開設の経緯 
 

代理店を活用した販売手法（代理店マーケティング）の普及を推進している日本代理店マーケティン

グには、「営業の成功事例」を公開して欲しいというご要望が多く寄せられました。代理店を募集し

ているメーカーも、代理店も、同じようなニーズがあることから、協会として成功事例を含めた営業

ノウハウを公開することを決定いたしました。 

代理店マーケティングという括りにこだわらず広く営業に携わる方々に楽しんでいただけるコンテ

ンツを提供してまいります。 
 

主なコンテンツ 
 

１．売れる営業ノウハウ 

営業の基礎知識や、最近主流のテクニックなどを紹介 

２．成功事例で学ぶ 

  他社の営業の成功事例を紹介 

３．営業マン川柳 

世の中を明るく元気にしてくれる川柳を募集・紹介 ※β版オープンで 300件以上の応募あり 
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