
報道関係者各位      2012年 11月 1日 

プレスリリース         株式会社 LBH 

 

ヘッドハンティングビジネスパートナープログラム４期生募集開始 

～特別ご支援プランと特別無料研修会開催のお知らせ～ 

http://www.lbh.co.jp/campaign10.php 

 

（要約） 

ヘッドハンティング事業を主力事業として人材サービスを展開し、世界最大規模のヘッ

ドハンティンググループであるMRINETWORKにおいて日本人で初めて世界第一位の実

績を作った株式会社 LBH（東京都千代田区 代表取締役 小杉朝光）は、ヘッドハンティ

ングビジネスパートナープログラム４期生の募集を開始します。今回の募集にあたり、株

式会社 LBHのヘッドハンティングのノウハウを公開する無料特別研修会の実施と、特別ご

支援プラン提供のお知らせをいたします。 

 

ヘッドハンティング事業を主力事業として人材サービスを展開する株式会社 LBH（東京都千代田区 代

表取締役 小杉朝光）は、ヘッドハンティングビジネスパートナープログラム４期生を募集いたします。

今回の募集にあたり、下記二点のご案内をさせていただきます。 

 

１．特別ご支援プランのご提供 

下記三点の特別ご支援プランをご提供いたします。 

■加盟金・保証金「0円」 

■二人三脚の徹底サポートで年収 2,000万円ヘッドハンター輩出プロジェクトへの参加 

■LBHデータベース提供（候補者情報 16万人以上、企業コンタクトリスト 6000件以上） 

⇒開業費用「0円」、月額コスト 5万円で運営可能です。 

 

２．特別無料研修会のご招待（LBHのノウハウを公開）  

 本プログラム本番研修の内容の一部を、特別無料研修会という形でご参加いただくことが可能です。本

来はヘッドハンティングビジネスパートナープログラムに正式にご参加いただいた方のみ受講いただける

内容となっております。特別に人数を限定して、参加検討中の方にもご参加いただける枠をご用意させて

いただきました。 

 

 今回の研修において【売上 4,000万円、年収 2,000万円以上を作る】LBHのノウハウを公開致します。 

 ※営業利益率 75%以上のビジネスモデルを構築。売上 4,000 万円の場合は営業利益では 3000 万円以

上となります。また、複数名のヘッドハンターを育成できれば、掛け算方式で売上、利益を作れます。 

 

http://www.lbh.co.jp/campaign10.php


■当日の内容 

【勝ちつづける戦略、戦術の理解】 

 ・マーケティング、リクルーティング、戦略的データ共有 

 

【コストを最小化し、利益を最大化する ITシステム】 

 ・候補者データ、求人データ、企業データ、オフィス間連携、パフォーマンス管理ツール 

 

【成長しつづけるＬＢＨビジネスシステム】 

 ・一流ヘッドハンターが二人三脚の徹底サポートで年収 2,000万円ヘッドハンター輩出プロジェクト 

 

■日時 

※各回最大 5名までとさせていただき、各回定員に達した時点で終了させていただきます。 

＜11月日程＞ 

1日(木) 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

2日(金) 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

3日（土）14時～16時 

5日（月） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

6日（火） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

7日（水） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

8日（木） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

9日（金） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

10日（土）14時～16時 

12日（月） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

13日（火） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

15日（水） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

15日（木） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

16日（金） 1回目：14時～16時、2回目：19時～21時 

17日（土）14時～16時 

 

■場所 

 LBH 平河町オフィス http://lbh.co.jp/new_company.html 

 〒102-0093 東京都千代田区平河町 1-5-15 平河町 VISIX 6F 

【最寄駅】 

 有楽町線麹町駅（1番出口）から徒歩 4分  半蔵門線半蔵門駅（2番出口）から徒歩 5分 

 ※東京にお越しになるのが難しい方は、全国対応も行っておりますので、詳細は下記参加方法の連絡先   

に一度お問い合わせいただければと思います。 



■参加方法 

 特別枠につきましては人数に制限がございますので、ご参加希望の方は、下記の電話もしくはメールに

て久保田(クボタ)、または椎葉（シイバ）宛にご連絡ください。 

・専用フリーダイヤル：0120-278-178 

・Mail：info@lbh.co.jp 

 

-「無料電話相談」のご案内- 

 まずは概要だけお電話ベースで確認したいという方は、下記まで久保田または椎葉宛にご連絡ください。 

・お電話でのお問合せ：0120-278-178 

・Eメールでのお問合せ：info@lbh.co.jp 

※「無料説明会」・「無料電話相談」は毎週月～金曜日の 10:00～20:00にて毎日実施しております。 

 

－株式会社 LBHの沿革と実績－ 

弊社の代表取締役 小杉は、2005年当時 26歳の時に、史上最年少にて世界最大規模のヘッドハンティ 

ンググループである MRINETWORKに参画をしました。 

MRINETWORKは、1965年にアメリカ・オハイオ州クリーブランドで誕生した、40ヶ国、1100拠点 

を持つ世界最大規模の人材サーチ＆リクルートメント（エグゼクティブサーチ）企業です。MRIは、大手 

上場企業・外資系多国籍企業などあらゆる業界へ毎年 45000人以上の転職を成功に導いています。 

 

＜MRINETWORKにおける代表小杉の実績＞ 

・オフィス規模別売上世界第 1位 

・インターナショナル・ビリング・マネージャー（個人売上）世界第 1位 

 ※2010年実績：238万 US＄（当時の円レートで 2億円以上になります） 

 

 



 

 

■ヘッドハンティングビジネスとは？ 

 日本国内における人材紹介事業というのは、9割以上が「マッチング型」といってWEBサイトに登録し

てきた「転職希望者」と「求人企業」のマッチング活動を行っているビジネスになります。この市場は競

争が激しく、年々価格競争が進んできております。 

 これに対し、今回ご案内する「ヘッドハンティング」ビジネスとは、企業から依頼を受けて経営者・経

営幹部候補などの優秀な人材を労働市場全体から独自のリサーチによってスカウトし、企業に紹介する活

動を行うビジネスです。 

 

■このビジネスの 3大ポイント 

・高収益・安定収益 

 紹介した人材の年収の約 3 割が「紹介手数料」となる高収益ビジネス。仕入れや在庫を気にする事がな

く、高収入・高利益率が可能です。中には、億単位の報酬を稼いでいるヘッドハンターも存在します。ま

た、景気に左右されにくいビジネスなので、長期に渡り継続して活動することができます。 

 

・時間を有効に活用できる 

 労働時間を対価とする仕事ではありません。自分自身でコントロールできるため、現在の本業とのバラ

ンスを考えて業務を遂行することもできます。 

 

・社会的ステータスが高い 

 企業の経営層から直接依頼を受け、会社の成長を左右するような経営者・経営幹部候補となる優秀な人

材を独自のリサーチによってスカウトし、企業に紹介するビジネス。それがヘッドハンティングです。欧



米では「エグゼクティブサーチ」とも呼ばれ、医者や弁護士にも劣らない社会的ステータスがあります。 

 

■会社概要 

会社名：株式会社 LBH 

所在地：東京都千代田区麹町 3-5-2 BUREX麹町 2Ｆ 

資本金：6525万円 

 

社名：株式会社 LBH Partners 

所在地：東京都千代田区平河町 1-5-15 平河町 VISIX 6F 

資本金：900万円 

 

ホームページ URL：http://www.lbh.co.jp/ 

本プログラムの URL：http://www.lbh.co.jp/campaign.php 

 

■当プレスリリースに関するお問い合わせ先 

株式会社 LBH 久保田 俊輔 

E-mail:s-kubota@lbh.co.jp 

TEL: 0120-278-178 

以上 


