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2013年3月吉日 

エルエス・パートナーズ株式会社 

http://www.ls-partners.com/ 

 新興国ビジネス進出支援コンサルティングを行う、エルエス・パートナーズ株式会社（本社：東京都新宿区

／代表：松野 小百合）は、国内企業に対してのアジア14ヵ国を含む世界37ヵ国への進出支援サービス「代

理店開拓パッケージ」の提供を、2013年4月より開始いたします。 

 

 経済産業省所管の独立行政法人「中小企業基盤整備機構」では、中小企業の海外展開を目的として、

2013年3月より、Ｆ／Ｓ（フィージビリティ・スタディ ※1）支援事業の公募を開始いたしました。これにより対象

企業は、Ｆ／Ｓ調査にかかる経費の3分の2を中小機構にサポートしてもらうことができるようになります。当

社ではこうした中小機構の取り組みに合わせ、中小企業の全世界37ヵ国への進出をサポートすることを決

定いたしました。現地専門家による海外進出サポートとして、対象国での販売代理パートナーの発掘から商

談フォローまでワンスポットでサポートいたします。 

 国内市場の縮小により海外の販路開拓に着手したいといった企業や、販売パートナーの選択で一度失敗

したが、再度優良パートナーを見つけて再進出したい、という企業など、国内の中小企業をメインとして、新

興国の成長マーケットでの市場開拓をサポートしていきます。今後1年で30社からの受注を目指します。 

 

※1 Ｆ／Ｓ（フィージビリティ・スタディ）とは 

新規事業への参入、新商品の販売等を検討する際に、自社で計画した事業等が実現可能か、実施するこ

とで投資採算が取れるか、などを多角的に調査すること 

 

【代理店開拓パッケージ】 

費用：90万円（税別）～ 

期間：ターゲット選定の開始から商談フォローサービス終了までの3ヶ月間 

新興国ビジネスリサーチ＆コンサルティング 

新興国進出支援のエルエス・パートナーズ 

世界37ヵ国で販売パートナーの発掘を支援 

◆アジア  

インド 

インドネシア  

韓国  

シンガポール  

スリランカ 

タイ 

台湾  

中国  

バングラディッシュ  

パキスタン  

フィリピン  

ベトナム  

香港  

マレーシア  

◆ロシア 

ウズベキスタン  

ロシア  

サウジアラビア  

◆中東 

イラン 

 トルコ  

イスラエル  

◆アフリカ 

アラブ首長国連邦  

エジプト  

ケニア  

ナイジェリア 

南アフリカ共和国 

エチオピア  

◆中南米 

アルゼンチン  

コロンビア  

チリ ブラジル  

ペルー  

メキシコ  

◆ヨーロッパ 

ドイツ  

フランス  

イタリア  

◆オセアニア 

オーストラリア  

◆北米 

カナダ  

アメリカ  

対応可能エリア 全37ヵ国 

ターゲット選定 アプローチ 商談サポート 交渉支援 商談フォロー 

基本メニュー （一式に含まれるサービス） 

・簡易市場調査 
・代理店ロングリスト 
（最大２０件） 

・訪問アポイント取得 
・代理店ショートリスト 
（最大各１０件） 

・商談同行（最大５件） ・交渉同行（最大５件） ・代理店管理（１ヶ月） 

～ 中小機構のＦ／Ｓ※1支援策を後押し ～ 
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【報道関係者からのお問い合わせ先】  

エルエス・パートナーズ株式会社  担当：原田  

TEL: 03-5919-1163   FAX: 03-6273-1588 

info@ls-partners.com 

http://www.ls-partners.com 

＜会社概要＞ 

会社名 エルエス・パートナーズ株式会社 

代表者 松野 小百合 

設立 2009年9月 

住所 〒160-0004  新宿区四谷1-18 オオノヤビル6階 

電話番号 03-5919-1163 

FAX番号 03-6273-1588 

URL http://www.ls-partners.com/ 

事業内容 海外進出コンサルティング 

 海外市場調査 マーケティング 

 国内外市場における日本ブランド普及のための市場調査、コンサルティング事業 

 国内外市場における新規事業参入支援事業 

 国内外市場におけるビジネス関連の記事・書籍の執筆や出版、データベース整備事業 

 ビジネス・マッチング事業 

代表取締役社長兼CEO  松野 小百合 

生年月日 1978年10月5日 

出身地 福岡県北九州市 

出身校 九州大学大学院 

趣味 ジョギング、料理 

尊敬する人物 ネルソン・マンデラ 

座右の銘 「あきらめない」 

九州大学大学院を卒業後、国連国際機関、ドイツ政府系研究機関にて、途上国の平和構築やコミニティ開発

等の調査やコンサルティング業務に従事。 

帰国後は、外資コンサルティングファーム等にて組織人事コンサルティング、およびマーケット調査業務を経験。 

2009年9月、岡島と共にエルエス・パートナーズ株式会社を設立。 

簡易市場調査（Ａ４サイズ・５ページ程度） ３０，０００円～ 

代理店ロングリスト作成 １５０，０００円～ 

ターゲット選定 

訪問アポイント取得 ３０，０００円～／１件 

代理店ショートリスト作成 １０，０００円～／１件 

アプローチ 

商談資料作成（翻訳代込） １０、０００円～／１ページ 

商談同行 １００，０００円～／日 

商談サポート 

交渉同行 １００，０００円～／日 

交渉支援 

取引先管理（連絡窓口、各種調整業務） ２００、０００円～／月 

フォローアップ 

個別メニュー 

※下記価格は税別 

【読者からのお問い合わせ先】 
エルエス・パートナーズ株式会社   

ＴＥＬ：03-5919-1163 
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