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営業支援アプリケーション営業支援アプリケーション営業支援アプリケーション営業支援アプリケーション

WEBサイトからWEBサイトから

アクセスログ
「企業情報 ×興味度」を

ならではの特徴

取得できる企業情報が豊富！（20項目以上）
Salesforce未契約社でも利用可能（OEMアプリケーション）
コンバージョン用フォームもセットでご提供（貴社ドメイン内に設置）
設置はウェブサイトにタグを埋め込むだけ

株式会社セラクWEBマネジメント事業部
〒160-0023 東京都新宿区西新宿 7-5-25 西新宿木村屋ビル 6F
TEL：03 -3227-7526（事業部直通） 担当：竹野・黒井・清水 http://successleader.biz/

WEBサイト

価格 1社 : 40,000円/月 ※WEBサイト来訪者の属性や興味度の情報をSalesCloudに連携可能。※Salesforce ユーザ数に関わらず同額です。
※月間の PV数が 50万 PV を超えるサイトは別途御見積りとなります。

サイトから直接
お問い合わせや申し込みなどで
獲得できるユーザ

3%

離脱してしまい、これまで
獲得できていなかったユーザ

97%
サイト閲覧

離脱者の企業情報と
行動履歴をリスト化

営業リスト化し
見込み顧客へ
営業リスト化し
見込み顧客へ

WEBサイト来訪者の属性や
興味度の情報を
SalesCloudに連携可能

営業案件創出フロー

認知

興味

比較

検討
理解 接触 購入

サイト訪問 ニーズ発芽 受注

クロスセル アップセル

リードジェネレーション リードナーチャリング ロイヤルカスタマー

SUCCESS LEADER Lead Generation Editionは、案件創出フローでいうと見込顧客を獲得するフェーズ、
「リードジェネレーション」で力を発揮！WEBサイトを通じて、お客様の業務をサポートいたします。

フェーズ Salesforceフェーズ


