住宅産業塾サテライト会員2014　塾長・寺子屋カリキュラム

2月26日（水）：「こなし」から「ＣＳ実現」へ①

工務店ビジネスの原点復帰（基本編）

・工務店の勝ち残りには「らしさ」が必要、その「らしさ」とは何か？

3月26日（水）：「こなし」から「ＣＳ実現」へ②
工務店ビジネスの原点復帰（実践編）

・「らしさ」を作り上げ成長している企業の実践事例を研究し、自社の「らしさ」を考え実践計画へ

4月23日（水）：商品なくして販売なし、販売なくして企業なし①
ベストセールスの構築（基本編）

・営業の仕組みを構築し、ベストセールスへ　

5月28日（水）：商品なくして販売なし、販売なくして企業なし②
ベストセールスの構築（実践編）

・ベストセールスの実践事例を研究し、自社のベストセールスを構築
6月25日（水）：設計力が受注と良品質施工の命運を握る①
設計力の強化（基本編）

・家づくりに必要な設計力強化とは？
7月30日（水）：設計力が受注と良品質施工の命運を握る②
設計力強化（実践編）

・設計ヒアリング、プレゼンテーションの実践事例を研究し、自社の設計力強化を実現

9月24日（水）：良品質施工なくしてＣＳなし①
工事力の強化（基本編）

・工事力を強化し、品質、安全、魅せる現場を確立するとはどのような意味か？
10月29日（水）：良品質施工なくしてＣＳなし②
工事力の強化（実践編）

・現場からの紹介受注、魅せる現場の実践事例を研究し、自社の工事力強化に取り入れる

11月26日（水）：正しい戦略と徹底した行動が善の循環をもたらす①
最強の経営体質の構築（基本編）

・経営体質を強化し、ＣＳを向上することで真の住宅会社へ
12月24日（水）：正しい戦略と徹底した行動が善の循環をもたらす②
最強の経営体質の構築（実践編）

・経営体質を強化し変身を遂げた企業の実践事例を研究し、何故変わることができたのかを身に付ける
