
 
インドネシア・マーケット向け越境ＥＣ支援 
 

JPID CrossBorder  
ジェイピッド・クロスボーダー 

サービスのご案内 



Problems 

国際マーケット参入へのバリアフリー化が課題 

越境 



Problems 

障害となるもの 
地理、人種、言語、文化、生活、歴史、経済、政治… 



Problems 

自力で障害を乗り越える ⇒ 体力が必要！ 



Solutions / Team 

協力して障害を乗り越える ⇒ チーム力！ 



Solutions / Role 

適材適所に国際メンバーを配置したチーム形成！ 



Agung Budi Hartanto, M.Eng 
PT. Mitra Kokusai Indonesia,  
President Director, 
Graduated from Master course in 
Information Science and Electrical 
Engineering, Kyushu University, JAPAN 

Takeo Fujimoto, M.Arch 
PT. Mitra Kokusai Indonesia, 

Representative of Japan Office, 
Vice President Director, 

Qualified architect of the 1st class in Japan, 
Kyushu Institute of Technology, Lecturer, 

Graduated from Master course in 
Architecture, Kyushu University, JAPAN IR. Fadjar Marta Karyadi 

PT.TERAZPRO,  
Marketing Director, 
Graduated from Bachelor Degree in 
Architecture, Tarumanagara University 

Solutions / International Team 
マネージメント陣 



１．計画段階 
 

商品に応じたテストマーケティング。インドネシア有力モールに出品。 
 

２．実行段階 
 

販売、物流モデルの試行、トライアルマーケティングを行う。 
 

３．検証段階 
 

実際の動向を踏まえた、情報分析を踏まえて販売モデル再構築。 
 

４．改善段階 
 

現地拠点整備など事業展開へ向けた持続可能な運営システム構築。 
 

Solutions / Services 



Results in Services 

現地法人の弊社が、 
現地ＥＣモールやＳＮＳでテスト、トライアル販売代理。 

状況を良く知る国際チームで成功へ！ 
 
 



 
 

お問合せ、お申込みは WEB DESK   から。 
 
 

 

 Thank you for your time. 

 インドネシアのマーケットを自分のフィールドへ！ 

PT. Mitra Kokusai Indonesia 
Project Design & Development in INDONESIA 

    
JAKARTA, INDONESIA & FUKUOKA, JAPAN 

pro@mitra-kokusai.com 
http://www.mitra-kokusai.com/ 

Tel : +62 21 8839 7756,  ＋62 813 1592 7125 

http://www.jp-id.com/crossborder/contact/sformmail.php�
http://www.mitra-kokusai.com/en/contact/sformmail.php�
mailto:pro@mitra-kokusai.com�
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