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Kairos3 SFA のご紹介
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Kairos3 SFA機能の位置付け
Kairos3 SFAは、マーケティング活動後の営業活動やテレセールスを⽀援する営業⽀援
システムです。
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⼀⽬でわかる⾃社の営業活動の全体像
営業活動の全体像が⼀⽬でわかります。経営者がリアルタイムで⾃社の営業状況を把握
できます。

3

分析も画⾯上で

年間
売上

受注失注
分析

マネージャー

⽉別の実績も

⽉次
売上

件数が重要な
クラウド営業や
テレアポ業務の
利⽤にも対応

⽉次
件数



営業管理者が着⽬べき点がすぐにわかるUI
営業マネージャーが、営業活動の全体から、各営業ステージ、ステージ内の重要な情報
へと、画⾯上で素早く追求できる仕組みを整えました。
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営業担当者の情報⼊⼒を簡単に⼿早く
各案件が⽮印操作でサクサク⾒れるだけでなく、案件編集もそのままの画⾯で⼀気に編
集できる便利かつ⼿軽さです。
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今すぐ優先して着⼿する案件を⾃動で⽰唆
前⽇のWebアクセスなど、顧客の購買⾏動をにおわせる案件を優先して表⽰します。ま
ずはこれらの案件をチェックして、営業活動の優先度を変更します。
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営業活動報告（週報・⽇報）も⾃動作成
⼊⼒した営業活動の重要な事項を⾃動的に取りまとめます。
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営業活動を深掘りする情報を⾃由に追加可能
案件・顧客・会社の情報を⾃由に追加できるだけでなく、分析に必要な重要な情報を
SFAとして⾃由に設定が可能
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マーケティングの機能もフルに使えます
SFAの機能に加えて、フォームの作成やメール配信など、企業のマーケティングに必要
な機能をフルに活⽤できます。
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同時利⽤可能なマーケティング機能⼀覧

顧客管理の提供
フォームやメール配信と連動した顧客管
理システム（CRM）を提供します。

メール配信の予約と⾃動化
あらかじめ⽤意したメールコンテンツを
設定したターゲット顧客に⾃動的に送信
します。

ニーズの細分化（セグメント）
業種や地域などの顧客属性と、特定URL
の閲覧などの⾏動履歴によるセグメン
テーションの両⽅が可能です。

必要なレポートの⾃動作成
マーケティングに必要なレポートをグラ
フィカルに⾒やすい形で提供します。
Excelでグラフを作る必要はありません。

購買意欲を⾒える化
各⾒込み客の購買意欲を「スコア」で数
値化します。スコアの増減でキャンペー
ンの評価も可能です。

特定⾏動をフォローアップ
フォームの登録やメールの開封やリンク
のクリックがあった⾒込み客に、より購
買意欲を刺激するメールを送ります。

顧客管理と連動したフォーム
Kairos3のフォームは顧客管理(CRM)と連
動しているため、流⼊分析や、フォーム
登録者のフォローアップでビジネス機会
を増やします。

「今すぐ」客を探しだす
特定期間に⼀定以上のスコアが上昇した
⾒込み客を、通知機能によって担当者に
ただちにお知らせします。



営業とマーケティングの効果的な連携を実現
SFAとMAのデータ連携で、SFAの運⽤を簡単にするだけでなく、営業活動を最⼤にする
ためのマーケティングと営業活動の両⽅を実現できます。
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Objectives
• マーケティング・営業に根付く根本的な問題を解決するための製品

の「ハート」となるコンセプトを明確にするため
– コンセプトが明確になっていると

• 製品や機能開発の軸がブレない
• 他社製品との差別化になる（別ポジショニングになる）
• 営業トークが楽になる〔後付の理由が不要になる）
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BtoBマーケティングのアンメット・ニーズから⽣ま
れた弊社は、すべての企業のマーケティング活動に
お役に⽴てるソリューションの提供を⽬指しており
ます。
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会社名 カイロスマーケティング株式会社

設⽴ 2012年9⽉

代表取締役 佐宗 ⼤介

所在地 東京都新宿区若葉3-1-4 ⻫藤ビル 4F

事業内容 企業向けマーケティング・サービス事業
（製品名「Kairos3」）

主な株主 株式会社ビジネス・ブレークスルー、創業
者

その他 プライバシー・マーク取得済

当社が⽬指す姿
（ビジョン）

国内400万企業がマーケティング・
カンパニーになるお⼿伝いをする

当社の取り組み
（ミッション）

誰でもお⼿軽なコストで効果がバッ
チリ期待できるマーケティング・ア
プリケーションの開発

弊社が全⼒で取り組んでいること

マーケティングは資⾦⼒やリソースに余裕がある企業だけのものではあり
ません。規模に関係なくあらゆる企業のビジネスに結果を残すマーケティ
ング・インフラの提供を⽬指します。

弊社について

弊社の沿⾰

2012年 8⽉ 「Kairos3」のコンセプトが認められ、⼤前研⼀⽒が代
表を務める株式会社ビジネス・ブレークスルー社からの
出資が決まる。

2012年 9⽉ 弊社創業開始

2012年10⽉ 「Kairos3」の初期モデル出荷開始

： （以降、ほぼ毎⽉新しい機能の提供や改善を実施）

〜2012年 6⽉ 創業メンバーらが⻑年のマーケティング経験のアンメッ
トニーズを集約してビジネスプランを策定

弊社について
カイロスマーケティング株式会社


