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トップ営業に育てる方法をご存じですか？
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　「部下は頑張っているが、なかなか成績があがらない」「チームの成績が伸びない」「リピーター

が、少ししか増えない」……このような思いは、部下を持った者なら誰もが感じるもの。

　そのような悩みをかかえていらっしゃる方に朗報です。

　『「人見知りの話し下手」が一流に変わる 最強の営業術』が6月1日に発売されました。

　本書の著者である丹羽昭尋氏は日本一のトップセールスの実

績をもっています。丹羽氏があげた年間売上は４億 5300 万

円。当時のトップセールスの目標が１億円でしたので、その４

倍という驚異の売上を記録した伝説の営業マンです。それだけ

ではありません。丹羽氏は部下もトップ営業に育て上げました。

つまり、だれでもが実践できる営業術なのです。本書では、こ

のノウハウを包み隠さずすべて書かれています。

　具体的には、商談を99％決める提案力（事前準備）、1 分で
家族以上の関係になる信頼関係の築き方、目標金額以上に買っ
ていただく聞き方、１分で商談を決めるクロージング、雪だる
ま式に膨らむリピーターの育て方などです。

　この営業術は、だれにでもできる形だからこそ、丹羽氏本人
だけでなく、部下までもトップセールスの売上をあげることができたのです。
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