
Ｍ＆Ａ生涯現役プロジェクト
[bookmark: _Hlk526501009]趣　意　書
[bookmark: _Hlk63701056]
エムアンドエ―駆け込み寺東北
代表　鈴木均

[bookmark: _Hlk513452837]Ｍ＆Ａ生涯現役プロジェクトは、自社売却実践者が自らの経験値を基に、Ｍ＆Ａプレーヤーとして中小企業経営者のＭ＆Ａを支援する事業を立ち上げ、売却後のネクストステージも、ビジネスを介し生涯現役を続けることを支援するプロジェクトです。

売却と同時に元の会社の経営者としての肩書きが消え、様々な活動主体は買収側の社長に変わります。つまり、ビジネスを介した活動の場がなくなるということです。地域内で地元の名士として活動することで生き甲斐を持っている経営者が多いのではないでしょうか。自社を売却した後、代表者という役職も離れてしまうと、時間と共に孤独感にさいなまれるかもしれません。しかし、売却後のネクストビジネスがあれば、売却した会社から離脱しても、新会社の代表者の肩書きで所属し交流を続けていくことができます。

本プロジェクトでは、売却経験者の生涯現役を支援するバックアップ体制を完備しました。Ｍ＆Ａのスキルを持たない方でも参入できる、「Ｍ＆Ａ生涯現役起業パック(仮称)」の提供や、オンラインでの研修体制も万全です。売却を経験している経験者の辿って来た足跡を振り返りながら学ぶことができます。


売却実践者の経験知には専門家のアドバイスとは一線を画したものがあります。売却経験を基にした支援を求める経営者が多いものです。売却者の心情をくみ取った支援ができるからです。


[bookmark: _Hlk526499023][bookmark: _Hlk526355051][bookmark: _Hlk526413922][bookmark: _Hlk526501704]Ｍ＆Ａ生涯現役プロジェクトには二つの目的があります。Ｍ＆Ａを実践した経営者が事業承継に遭遇している経営者に対し、Ｍ＆Ａの有効性を経験知から伝え、その延長で売却の支援を行うことが一つの目的です。さらに、中小企業経営者の生涯現役を支援していきます。Ｍ＆Ａ仲介に関与する専門家の最終地点は成約ですが、売却側経営者のＭ＆Ａ成約は人生の通過点です。売却後の元経営者には経営者時代とは別次元の人生が待ち受けています。Ｍ＆Ａ売却後の人生を謳歌する生きがい作りの啓蒙(アフター・エム・アンド・エー)で、売却後に迎える元経営者の孤独感を回避することも目的の一つとしています。二つの目的を基盤としながら、中小企業経営者の生涯現役を支援していきます。


この企画は、任意団体「エムアンドエ―駆け込み寺東北」がバトンズの支援を受けて企画した事業です。当事業は、スモールＭ＆Ａで中小企業の事業承継を支援するだけにとどまらず、経営者の売却後のネクストステージまでを応援する画期的な事業と自負しています。

活動概要書
[bookmark: _Hlk526501212]売却後の社長の生き甲斐をつくる「Ｍ＆Ａ生涯現役プロジェクト」

[bookmark: _Hlk23840883][bookmark: _Hlk13154353]　売却前の経営者時代の自信を取り巻く環境と、売却後の環境は一転します。元経営者時代の交流関係の延長は期待できません。交流相手を自ら探すことが求められます。このため、目的を見つけられず人生に対する意欲を喪失した経営者は「Ｍ＆Ａ難民」となってしまいます。人生１００年時代と言われるなかで、Ｍ＆Ａ生涯現役プロジェクトは、売却後の経営者に新たな生きがいとなる新たなビジネスチャンスと売却後の人生を楽しむコミュニティを提供します。
[bookmark: _Hlk7084413]

■Ｍ＆Ａ生涯現役ビジネス・スタートアップ支援
[bookmark: _Hlk63858425][bookmark: _Hlk63847381]Ｍ＆Ａ売却支援者がＭ＆Ａ実務に携わることを可能にした業務支援プラットフォーム、バトンズパートナープログラムを提供します。さらに、バトンズパートナープログラムに、独自のホームページを加えた「Ｍ＆Ａ生涯現役起業パック（仮称）」を提供します。ご自身の売却経験に起業支援プログラムが含まれた、「Ｍ＆Ａ生涯現役起業パック（仮称）」を活用できますので、売却後のネクストステージは、Ｍ＆Ａ支援ビジネスを基盤とした人生にチャレンジすることができます。対象者は、バトンズで売却進行中の経営者及び既に売却が成立している元経営者です。日本Ｍ＆Ａセンターで売却進行中の経営者及び既に売却が成立している元経営者の皆様も対象とします。

[bookmark: _Hlk23580375]■全国1000相談所を目指すバトンズＭ＆Ａ相談所との連携
Ｍ＆Ａ生涯現役ビジネススタート後は、バトンズのＭ＆Ａアドバイザーとして登録され、バトンズのＷＥＢサイトに掲載されます。また、バトンズが全国１０００ケ所の相談所開設を目指す、バトンズＭ＆Ａ相談所を開設することができます。さらに、東北地区にビジネス拠点を置く起業者は、エムアンドエー駆け込み寺東北の構成メンバーとして事業展開できます。

[bookmark: _Hlk64990304]■「Ｍ＆Ａ生涯現役交流会」コミュニティ開設
「Ｍ＆Ａ生涯現役交流会」のスラックワークスペースを開設し交流会を設立します。対象者は、バトンズで売却進行中の経営者及び売却が既に成立している元経営者です。日本Ｍ＆Ａセンターで売却進行中の経営者及び売却が既に成功している元経営者の皆様も対象とします。この交流会はＭ＆Ａビジネスの情報交換や、売却後、Ｍ＆Ａで明るい老後を迎えるネクストステージを歩むための情報交換の場としたコミュニティです。

■「人生１００才Ｍ＆Ａ夫婦和合アカデミー」
夫婦間のコミュニケーションに、問題意識を持たない経営者のネクストステージは、悲惨なものになることはまちがいありません。反対に、夫婦間のコミュニケーションが上手くいけばいく程、夫婦の関係は良好になり。ハッピーリタイアメントとしてネクストステージも楽しいものになります。売却から１９年経過した売却経験者夫婦がそのコツを伝授ながら、交流コミュニティをスラックとＺＯＯＭで展開します。
